SCANNEZ LE QR CODE
POUR VOIR LA VIDEO

FIXER UN PRIX DE VENTE

ADOPTER UNE STRATEGIE DE VENTE
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Concurrence

Clients Service

« Qualité supérieure »

Déterminer
la fourchette de prix

PRIX HORS TAXES (HT) PRIX TOUTES TAXES

COMPRISES (TTC)

CHARGES DIRECTES
imputables a un seul produit ou service

TAXE SUR
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Matieres premieres Main d'ceuvre Energie Taux de marge

TOTALITE DES CHARGES
QUANTITE PRODUITE

Pour plus d'informations rendez-vous sur : www.mesquestionsdentrepreneur.fr



